TON

ATELIZR «2

REMPLIS LE CANEVAS DE PROPOSITION DE VALEURS

Grace a la feuille plastifiée et les crayons effagables, remplis chaque case du canevas de proposition de valeurs pour bonifier
ta solution afin qu’elle réponde de fagon encore plus précisément aux besoins de la clientéle cible.

Pour t’aider, utilise la prochaine feuille nommée COMMENT REMPLIR LE CANEVAS DE PROPOSITION DE VALEURS

T REHLR LB as W TEHER 42

FROFIL DU GLIENT

FROFOMTION DE VALEUR

1. Forcesde Péquipe
Décrivez les forces de
I'équipe de l'entreprise
dont vous cherchez une
solution.

Ex.; Les membres de léquipe
ont dexcellentes aplitudes de
vente et de développement
de nowveaux produirs.

3. Deseription du client
i 5t e client de Fentreprise
dont vous cherchez une
solution.

Dicrives se3 caractristiques
démuographiques. (Homme,
femme, dge, locoling, etc)

Qui seront vos premiers clients?
Qui achiterant vos produits ou
services?

&, Produits ou services
Quels sont les produits ou
services que vous désirez offrir?

2. Valeurs de I"équipe
Décrivez les valeurs de
l'équipe de I'entreprise
dont vous cherchez une
solution.

Ex.: Respect de
Fenvironnement,
écoresponsabilité, achot
local, etc.

4, Problémes
Quedles sont les insatisfactions
des chients de Fentreprise dont
vous cherchez une solution
actuellervent?

Quielles sont leurs frustrations

wis-3-vis dies services/produits

afferes (par Fentreprise ou ses
concurrentsy?

7. Solutions.
Quiest-ce qui fait en sorte que les
clients veulent votre produit?

Comment pouvez-vous répondre
a leurs insatisfactions?

Quels seront les impacts de votre
solution sur lavie du chent?

9. Partenaires
D qui allez-vaus avoir Besoin paur
rbussic & Mintérieur de votre
entreprise?

Qi sont wos partenaires?
Fournissewrs, colloborateurs?

Qui sont vos compétiteurs? Quelles
sont les options alternatives pour
le chent? Comment faire aligner les
compétiteurs et les alternatives
pour faire avancer le projet?

5. Bénéfices f Gaing
Quielbes 500t &5 Solutions
soubgities par les chients?

Quels sont bes résultats attendus.
par les clients pour résoudine bes
problémes?

B. Créateurs de bénéfices /
Eains
Comment alkezvous combler les
besgins de la case 57

Comment pouviezr-vaus combsler
leurs dégirs?

‘Quets sont les disirs des clients?

() Pssst! Les réponses que tu inscriras dans les cases 4, 7 et 8 te seront particulierement pratique pour construire ton pitch
de vente durant I'atelier #3.




