ATELIER «2

APRES AVOIR FINALISE TON CANEVAS DE PROPOSITION DE VALEURS, MONTE TON PITCH
DE VENTE. (DUREE : 2 MIN. DEVANT LA CLASSE)

Utilise le plan COMMENT MONTER UN PITCH DE VENTE CONVAINCANT pour diriger les grandes lignes de ton Pitch. Tu peux aussi
bonifier avec les prix que co(terait ta solution pour encore plus de crédibilité. Pour t'aider, utilise le budget vierge dans la pochette.
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UTILISE LES ELEMENTS INSCRIS DANS TON CANEVAS DE VALEURS POUR
CONSTRUIRE TON PITCH DE VENTE.

Utilise les réponses.inscrites et explique-les dans ton pitch.
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